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LA VENDITA DEL PIOPPETO

Giuseppe Frison, Marco Borelli

L’estrema disaggregazione del sistema produttivo diminuisce il potere contrattuale dei
singoli pioppicoltori nella fissazione dei prezzi a tutto vantaggio degli
acquirenti. Tale situazione potrebbe essere superata se esistessero delle strutture organizzative
comprendenti diverse aziende, ad esempio di natura consortile, cui venisse
demandato il compito di pianificare la produzione e la commercializzazione del prodotto.
A questo primo passo fondamentale per ottenere una maggiore stabilita
del mercato, me potrebbero seguire altri finalizzati alla creazione di un vero e proprio
processo di integrazione verticale tra i produttori e gli utilizzatori

La letteratura riguardante i diversi
aspetti della coltivazione del pioppo &
molto ricca di scritti anche di caratte-
re divulgativo sulle modalita di impian-
to, sulla lotta contro gli insetti e le ma-
lattie, sulla concimazione, sulla pota-
tura e sulle cure colturali in genere,
mentre soltanto sporadicamente e in
modo incompleto tratta i problemi le-
gati alla vendita del pioppeto, intesa
non tanto come coronamento di un
prolungato impegno produttivo, bensi
come la risultante di complesse e at-
tente valutazioni tecniche, economi-
che e finanziarie.

Numerosi sono i pioppicoltori che si
rivolgono all’Istituto di sperimentazio-
ne per la pioppicoltura (Isp), per chie-
dere, non soltanto informazioni sui
prezzi di mercato del pioppo, ma anche
suggerimenti sull’opportunita di proce-
dere al taglio delle piante e sulle mo-
dalita da seguire nella stima della mas-
sa legnosa e nella contrattazione.

Le risposte fornite in tali casi sono
basate su precise notizie assunte sul-
I'eta del pioppeto, la densita d'impian-
to, il clone impiegato, lo sta- *
to sanitario, le dimensioni
raggiunte dagli alberi.

Visto il numero crescente
di richieste, si € ritenuto op-
portuno estendere la cono-
scenza dei criteri di valuta-
zione da adottare a un mag-
gior numero di pioppicoltori
e di utilizzatori attraverso
una nota di carattere pratico,
dove le considerazioni sui
turni di coltivazione sono sta-
te limitate a brevi cenni, con-
centrando 1'attenzione sulla
formazione dei prezzi, sulla
stima della massa legnosa,
sulla contrattazione e sull'ab-
battimento del pioppeto.
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Formazione dei prezzi

Al contrario di cio che accade per la
maggior parte dei prodotti agricoli, il
prezzo del legno di pioppo si forma in
regime di libero mercato.

L’offerta viene esercitata da una mi-
riade di imprese (quasi 52.000) che
operano in un sistema assimilabile al-
la concorrenza pura. Esse producono
infatti beni praticamente omogenei, al-
meno per quanto riguarda le esigenze
dei singoli settori industriali di trasfor-
mazione, operando in modo affatto in-
dipendente su un mercato trasparen-
te e privo di barriere all’entrata ester-
ne al sistema. Il fatto che ciascun pro-
duttore tratti per proprio conto la com-
pravendita del pioppeto determina una
riduzione del potere contrattuale del
singolo imprenditore nei confronti de-
gli acquirenti, che si manifesta nega-
tivamente nelle difficolta di spuntare
sempre prezzi adeguati ai costi soste-
nuti (Borelli, 1989).

Un altro elemento importante che
caratterizza il sistema produttivo é da-

Veduta panoramica dalle colline del Monferrato

sui pioppeti lungo il Po

to dal fatto che 1'85% delle aziende che
coltivano pioppo presenta una super-
ficie investita con tale coltura inferio-
re a 10 ettari, inferiore cioé a quel li-
mite che, considerata una superficie
minima da porre al taglio ogni anno pa-
ri ad 1 ettaro ed un turno di coltivazio-
ne di 10 anni, consente di ottenere del-
le produzioni annue costanti. Dal mo-
mento che in termini di superficie
pioppicola coltivata queste aziende in-
teressano quasi il 65% della superficie
totale coltivata a pioppo in Italia, que-
sto significa che la maggior parte del-
la produzione del legno di pioppo si
realizza attraverso un’attivita non pia-
nificata, determinando un'estrema in-
stabilita dell’offerta. A questo propo-
sito @ stato rilevato attraverso indagi-
ni condotte dall'Isp che le masse legno-
se di pioppo utilizzabili annualmente
negli impianti specializzati durante gli
anni '80 sono passate da circa 1,3 mi-
lioni di metri cubi®ll'inizio del decen-
nio a circa 3 milioni di metri cubi al mo-
mento attuale. E da notare come in
questo stesso periodo i prezzi del legno
di pioppo espressi in termini
reali, cioé deflazionati, abbia-
no avuto un andamento esat-
tamente opposto, essendo ca-
ratterizzati da un continuo
decremento a partire dal
1981. Tale fenomeno di insta-
bilita sia dell'offerta che dei
prezzi e dell’'andamento op-
posto delle due variabili nel
tempo rappresenta un aspet-
to tipico del mercato del
pioppo fino a partire dagli an-
ni '60 ed & interpretabile sul-
la base dei rapporti che si in-
staurano tra domanda e of-
ferta. Per meglio comprende-
re questi meccanismi, aven-
do gia esaminato quali siano
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le peculiarita essenziali del sistema
produttivo, & bene illustrate breve-
mente le caratteristiche del comparto
di trasformazione.

Da un'indagine condotta dall'lsp
(Prevosto, 1988) risulta che le impre-
se che si dedicano alla prima e secon-
da trasformazione del legname assom-
mano a circa 4.900, di cui poco pit di
mille lavorano prevalentemente legna-
me di pioppo e sono dislocate per lo pit1
nell'Italia settentrionale. Degli oltre 24
milioni di metri cubi di legno tondo
consumati complessivamente dalle in-
dustrie, circa 5,6 milioni di metri cubi
sono costituiti da legno di pioppo. Il
rapporto tra i quantitativi di tale ma-
teria prima consumati sul totale delle
specie legnose impiegate nei singoli
comparti di trasformazione, risulta de-
cisamente modesto nel settore delle se-
gherie (0,04), rilevante in quelli delle
cartiere (0,31), degli imballaggi (0,40)
e dei pannelli ricostituiti (0,55), men-
tre & molto elevato in quello degli sfo-
gliati per compensato (0,73).

Da questi ultimi dati é facile dedur-
re come il legno di pioppo assuma una
fondamentale importanza soprattutto
nella fabbricazione dei compensati.
Questo settore di trasformazione, a dif-
ferenza di quanto avviene per tutti gli
altri, ha infatti un'attivita produttiva
strettamente legata alla utilizzazione di
tronchi di dimensioni elevate, nonché
dotati di caratteristiche tecnologiche
particolari, quali I'assenza di difetti in-
trinseci o causati da agenti biotici e
abiotici. Esso esercita quindi una fun-
zione trainante sulla domanda di piop-
po ed in particolare di quello prodotto
internamente, non essendo facile I'ap-
provvigionamento sui mercati interna-
zionali di materie prime sostitutive, sia
per la scarsita di pioppo di qualita ade-
guata sia per le limitazioni che i Paesi
produttori hanno imposto in questi ul-
timi anni all’esportazione di tronchi di
latifoglie tropicali, un tempo utilizzati
non solo per la nobilitazione ma anche
per la realizzazione della struttura del
pannello.

Sostanzialmente diversa appare in-
vece la posizione degli altri comparti
industriali che lavorano legno di piop-
po naziondle. La 10To aliviva protut-
tiva infatti non é legata cosi saldamen-
te all'impiego di questa materia prima,
potendo utilizzare specie legnose sosti-
tutive offerte sia sui mercati interni
che esteri. Essi tendono quindi ad ade-
guare la loro politica di approvvigiona-
mento alla situazione contingente del
mercato, piuttosto che influenzarlo di-
rettamente con la loro domanda.

Sulla base di tutti gli elementi sino-
ra considerati & possibile allora affer-
mare che il livello raggiunto in ogni
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momento dal prezzo del legno di piop-
po rappresenta il punto di equilibrio tra
’offerta globale e la domanda specifi-
ca dei compensatieri. In tale contesto
I’aumento dei prezzi che si riscontra in
periodi di scarsa offerta globale é da
imputare al fatto che aumenta in que-
sto caso il costo che gli industriali so-
no disposti a sostenere per approvvi-
gionarsi di una materia prima non so-
stituibile la cui quantita sul mercato e
limitata. Naturalmente il fenomeno op-
posto si realizza nella situazione in-
versa caratterizzata da offerta abbon-
dante.

Se & possibile giustificare con tali
meccanismi di mercato il livello medio
raggiunto in ogni momento dal prezzo
del legno di pioppo, € bene tuttavia
sottolineare che ciascun atto di com-
pravendita rappresenta un fenomeno
economico a se stante in cui entrano
in gioco oltre ad elementi oggettivi (an-
damento della domanda e dell'offerta
generale sul mercato, caratteristiche
specifiche del lotto oggetto di aliena-
zione), fattori di natura soggettiva (abi-
lita commerciali dei singoli operatori).
La fissazione del prezzo per ciascun
pioppeto € quindi il risultato di contrat-
tazioni specifiche. In questa ottica é fa-
cile comprendere le cause che deter-
minano la diversificazione dei prezzi
anche nell’ambito di un singolo merca-
to e di prodotti sostanzialmente omo-
genei. Tale variabilita & poi particolar-
mente evidente se si esamina l'anda-
mento dei prezzi sulle diverse piazze,
come risulta dall’analisi dei listini pub-

Pioppeto al quarto anno
dalla messa a dimora eseguita con
ptoppelle da vivaio
di due anni, razionalmente coltivato

blicati da ogni Camera di commercio.
Per il 1988, ad esempio, il valore uni-
tario delle piante in piedi di pioppo sui
mercati di Alessandria e Vercelli si &
collocato attorno alle 8.000 lire al quin-
tale, risultando invece pari a 10.500 li-
re sui mercati di Mantova e Cremona.
Queste sensibili discrepanze possono
essere determinate da differenze locali
sia nella qualita del legname prodotto
che nel grado di conflittualita tra gli
utilizzatori, ma possono essere ulterior-
mente dilatate dagli stessi meccanismi
che portano alla fissazione dei prezzi
sui listini. Secondo le Norme tecniche
emanate dall’'Istat, la rilevazione dei
prezzi delle merci all’ingrosso deve av-
venire presso i centri di transazione
(Borse merci, sale di contrattazione,
mercati all’ingrosso, Fiere e mercati
rurali) o presso le singole unita produt-
tive e commerciali. Per la determina-
zione del prezzo del legno di pioppo, in
particolare, vengono presi in conside-
razione esclusivamente gli atti di com-
pravendita avvenuti all'interno della
singola provincia quando si tratta del-
le piante in piedi, mentre vengono pre-
se in esame anche le contrattazioni
realizzate al di fuori di tale ambito am-
ministrativo nel caso dei singoli assor-
timenti. I dati ottenuti vengono quin-
di elaborati da apposite Commissioni,
i cui membri sono designati oltre che
dalle Camere di commercio stesse an-
che da tutte le categorie imprendito-
riali interessate. Tali organismi hanno
il compito di calcolare un prezzo me-
dio tra tutti quelli esaminati, scartan-
do i valori che senza giustificati moti-
vi si discostino sensibilmente da quelli
rilevati presso altre piazze o nel prece-
dente periodo di rilevazione. In realta,
la fissazione del prezzo solo raramen-
te viene effettuata seguendo rigorosi
sistemi di calcolo statistico, anche a
causa del numero generalmente esiguo
di dati disponibili, essendo invece il
frutto, nella maggior parte dei casi, di
una contrattazione tra i membri della
Commissione, durante la quale gli uti-
lizzatori tendono a far prevalere le se-
gnalazioni relative ai prezzi piu bassi
e viceversa i produttori. Questo perché
tale valore, rappresentando un dato di

nicrimeinnu uitidiae, puv cvociviveic
una sensibile influenza sui successivi
atti di compravendita reale.

Appare allora evidente che in que-
sta operazione assume un ruolo di pri-
maria importanza il rapporto di forza
che si instaura tra le due categorie im-
prenditoriali. Ed & proprio alla varia-
bilita di tale rapporto che possono es-
sere presumibilmente ricondotte, al-
meno in parte, le differenze che si ri-
scontrano localmente nei livelli rag-
giunti dal prezzo del legno di pioppo.
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Queste brevi considerazioni consen-
tono di evidenziare la presenza di nu-
merosi fattori, spesso equipollenti, che
esercitano simultaneamente la loro in-
fluenza sul processo di formazione del
prezzo del pioppeto in una data situa-
zione di mercato. Alcuni di essi sono
insiti al fenomeno stesso della contrat-
tazione ed essendo riconducibili essen-
zialmente ai comportamenti dei singoli
operatori economici conferiscono alla
comprevendita un elevato grado di
aleatorieta. Altri invece sono connes-
si alle caratteristiche intrinseche del
materiale oggetto di alienazione, deter-
minate dall’orgine genetica delle pian-
te e dai fattori colturali ed ambientali
che ne hanno influenzato lo sviluppo.
Queste caratteristiche del prodotto so-
no potenzialmente dominabili ed una
loro corretta valutazione da parte del
pioppicoltore & indispensabile per con-
seguire il massimo profitto dal capita-
le investito e dal lavoro profuso in un
arco di tempo molto lungo.

Tutto cid non pud che concretizzar-
si nel tentativo di ridurre gli elementi
di incertezza nella valutazione quali-
quantitativa del prodotto e in tutte le
altre operazioni che fanno parte inte-
grante della vendita del pioppeto, a co-
minciare dalla scelta del momento mi-
gliore per 1'abbattimento.

Cenni sui turni del pioppeto

La decisione di abbattere il pioppe-
to viene presa essenzialmente sulla ba-
se di considerazioni di ordine economi-
co che perd coinvolgono anche aspet-
ti tecnici, biologici e sanitari. Infatti,
nel definire il ciclo di coltivazione co-
munemente si parla di turno fisiocra-
tico, di turno finanziario, di turno tec-
nico e, ultimamente, anche di turno
patologico.

Il «turno fisiocratico» coincide con
I’anno di culminazione dell’incremen-
to medio e quindi rende massima la
produzione totale. Nella Pianura pada-
na la culminazione per pioppeti di den-
sitd pari a 330 piante ad ettaro si ha
frequentemente all’11° anno (Prevo-
sto, 1965). Non é detto pero che que-
sto turno sia quello pit conveniente
per il pioppicoltore, soprattutto nei pe-
riodi di instabilitd del mercato.

Il «turno finanziario» corrisponde al-
’eta che garantisce il massimo reddi-
to annuo. Quest’etd pud anche essere
diversa da quella in cui culmina l'incre-
mento medio perché il calcolo del tur-
no finanziario prende in considerazio-
ne da una parte le spese sostenute du-
rante la vita della piantagione e gli in-
teressi pagati sui capitali anticipati,
dall’altra il valore del prodotto, che di-
pende dalle congiunture economiche e
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contingenti. Attualmente anche il tur-
no finanziario non di discosta molto da-
gli 11 anni per pioppeti di media den-
sita.

11 «turno tecnicor fissa I’eta nella qua-
le si realizza la massima produzione per
un determinato assortimento che ri-
sponde a particolari richieste del mer-
cato. Questo tipo di turno & largamen-
te applicato, per esempio, alle pianta-
gioni di pioppo nero in Anatolia, con
le quali si producono fusti con diame-
tri di 12-17 cm utilizzati nelle costru-
zioni rurali. In Italia si tende a massi-
mizzare gli assortimenti per la sfoglia-
tura e quindi a produrre tronchi con
diametri minimi di cm 30.

11 «turno patologico» si applica ai cloni
particolarmente sensibili, per esempio,
alle necrosi corticali («macchie brune»
e Dothichiza populea) e coincide con
I’anno, generalmente il 6° 01l 7°, in cui
il danno delle necrosi & ancora a livel-
lo corticale o al massimo & contenuto
nella zona legnosa periferica che nelle
fasi preliminari di lavorazione per la
sfogliatura verra eliminata con la cilin-
dratura del tronco. Questo turno & pos-
sibile soltanto con cloni ad accresci-
mento giovanile molto rapido, in gra-
do di produrre tronchi di diametro
commerciale nel lasso di tempo indica-
to. E ovvio perd che questo turno &
soggetto a molti rischi perché la soffe-
renza delle piante e il conseguente
danneggiamento del legno possono co-
minciare anche prima.

In generale il turno concretamente
adottato non sembra rientrare in alcu-
no dei modelli illustrati ma rappresenta
il risultato di un compromesso tra una
serie di considerazioni riguardanti i
diametri raggiunti, lo stato sanitario, in
particolare per quanto attiene ai top-
pi basali, e la situazione di mercato.

L’argomento meriterebbe una tratta-
zione molto pit approfondita, per la
quale si rimanda a un apposito studio,
di prossima pubblicazione, svolto dal-
I'Isp nelle condizioni della Pianura pa-
dana.

Valutazione quantitativa
e qualitativa del pioppeto

La stima del valore di un pioppeto
rappresenta un impegno gravoso che
il coltivatore pud affrontare soltanto se
in possesso di una vasta esperienza, in
mancanza della quale & opportuno che
si rivolga ad esperti in grado di eseguir-
la con sufficiente approssimazione.

La vendita del pioppeto in piedi pre-
suppone infattila conoscenza non sol-
tanto della quantita della massa legno-
sa mercantile e della sua ripartizione
in vari assortimenti, soprattutto secon-
do le dimensioni e la destinazione, ma

anche delle relative quotazioni di mer-
cato. '

E prudente che la stima della massa
legnosa utilizzabile di un pioppeto ven-
ga fatta prima dell’abbattimento e a ta-
le scopo occorre misurare il diametro
(o la circonferenza) a petto d'uomo
(1,30 m) di tutte le piante e I'altezza di
un loro campione rappresentativo, per
costruire la curva ipsometrica. Nella ri-
levazione dei diametri (d) e delle altez-
ze (h) & bene tener separate le misure
degli alberi di bordo da quelle degli al-
beri interni, dato che nei primi i rap-
porti tra i due parametri dendrometri-
ci sono molto diversi da quelli riscon-
trabili nei secondi. Gli alberi di bordo,
rispetto a quelli interni, generalmen-
te presentano un’area basimetrica su-
periore di circa il 10% e un rapporto di
snellezza (h/d) inferiore per cui si pud
ritenere che i primi appartengono ad
una popolazione statistica diversa da
quella dei secondi, che va quindi esa-
minata separatamente. In alcuni casi
le piante di bordo possono essere inve-
ce di dimensioni inferiori, come ad
esempio quando sono dominate dalle
piante pit adulte di un pioppeto con-
finante.

La registrazione dei diametri viene
fatta sopra corteccia utilizzando un
piedilista che consente di avere, alla fi-
ne del rilevamento, le frequenze degli
alberi nelle diverse classi dimensiona-
li prestabilite. L'ampiezza delle classi
di diametro puod essere di 2 cm, o an-
che inferiore se si desidera una mag-
gior precisione, in ogni caso ciascuna
di esse deve essere sufficientemente
rappresentata.

1l rilevamento delle altezze puo es-
sere limitato a un campione di circa il
10% degli alberi, distribuiti a caso, dei
quali si avra cura di rilevare anche il
diametro. E bene dhe la scelta di que-
sti alberi venga fatta all’interno di cia-
scuna classe di diametro, evitando di
misurare quelli stroncati o eccezional-
mente malformati, che vanno stimati
a parte. L'altezza puo essere quella to-
tale (dendrometrica), oppure quella
(cormometrica) fino al diametro di 10
em, o di 7 cm, oppure di 4 cm in pun-
ta, a seconda della dimensione minima
che si intende considerare nella valu-
tazione.

Si riportano le coppie di dati su car-
ta millimetrata, disponendo i diametri
in ascissa e le altezze in ordinata e, in-
terpolando graficamente, si traccia la
curva che esprime il variare dell’altez-
za degli alberi in funzione del loro dia-
metro.

Se si vuole conseguire una maggior
precisione, con l'ausilio di un piccolo
calcolatore si determinano i coefficien-
ti delle curva (in genere di tipo para-
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bolico) che interpola nel modo miglio-
re la relazione tra le due variabili (ta-
bella 1 e figura 3). A questo punto, uti-
lizzando le tavole dendrometriche a
doppia entrata (diametro/altezza), si
calcola il volume dell'albero di circon-
ferenza pari al valore centrale della
classe, Si moltiplicano i volumi delle di-
verse classi per le rispettive frequen-
ze e si determina cosi il volume (tabel-
la 1).

Analogamente si procede con i dati
relativi agli alberi di bordo e di quelli
malformati o rotti.

Nel caso di pioppeti di ampie dimen-
sioni conviene distinguere lotti di pian-
te omogenee, di solito non superiori ai
due ettari, per ridurre gli errori di va-
lutazione.

Esistono molte tavole di cubatura ma
la maggior parte di esse sono state co-
struite per il clone « 214y, il piu colti-
vato nella Pianura padana. Le tavole
pit diffuse sono di carattere locale, 0s-
sia valide per zone limitate. In questi
ultimi anni sono state costruite tavole
locali per la zona del delta del Po, per
il cremonese, per il mantovano, ripor-
tate in appendice (A4.1-A.8) e anche per
il Friuli (Lepori, 1975, Frison, 1980).
Esistono anche tavole generali che pe-
rd SOono mMeno precise.

Per passare dal volume al peso fre-
sco della massa legnosa, si deve deter-
minare la massa volumica (gia peso
specifico) del legno.

Questa operazione, che si rende ne-
cessaria in quanto nel nostro Paese la
vendita viene effettuata a peso, va fat-
ta con molta attenzione perché la mas-
sa volumica, oltre che in funzione del
clone, varia con 'eta degli alberi e con
i fattori ambientali e stagionali. Esclu-
dendo i valori estremi, essa varia nel
clone «I 214» da 6 a 7,5 q/m3, nei cloni
di tipo canadese da 7 a 8,5 g/m? e nei
pioppi appartenenti alla specie Popu-
lus deltoides da 7 a 8 g/m? e oltre nelle
piante con legno di tensione.

La massa volumica & influenzata dal
contenuto in acqua e quindi varia an-
che nel corso dell’anno: raggiunge i va-
lori minimi stagionali alla germogliazio-
ne e alla caduta delle foglie.

L’attribuzione del valore di massa
volumica puo essere fatta, indicativa-
mente, sulla base dell'esperienza locale
o0, meglio, ricorrendo all’abbattimento
di alberi modello.

Gli alberi modello sono scelti all'in-
terno delle classi dimensionali piu rap-
presentative del pioppeto in esame. La
massa volumica corrisponde al rappor-
to tra il peso ed il volume degli alberi
abbattuti. Ma si pud valutare anche
sulla base di sezioni campione preleva-
te dal tronco. A tale scopo si tenga pre-
sente che la massa volumica aumenta
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Tabella 1 - Esempio di cubatura di un pioppeto del clone « 214» di 10 anni dalla
messa a dimora, coltivato su terreno sabbio-limoso con spaziatura di m 6,50 x 5,62
Valore centrale Altezza Volume Frequenza Volume
classe am 1,30 dendro- dendro- cg.lsse totale
diametro | circonferenza| ~ Metrica metrico
(cm) (cm) (m) (m?3) (n) (m3)
23 72,76 22,76 0,3877 2 0,7754
24 75,40 23,12 0,4297 2 0,8594
25 78,54 23,47 0,4744 2 0,9488
26 81,68 23,81 0,5216 3 1,5648
27 84,82 24,14 0,5715 13 7.4295
28 87,96 24,63 0,6240 12 7,4880
29 91,11 24,78 0,6792 31 21,0552
30 94,25 25,08 0,7371 24 17,6904
31 97,39 25,38 0,7976 37 29,5112
32 100,53 25,66 0,8608 35 30,1378
38 103,67 25,94 0,9268 70 64,8760
34 106,81 26,21 0,9955 48 47,7840
35 109,96 26,47 1,0668 42 44,8056
36 113,10 26,72 1,1407 24 27,3768
37 116,24 26,96 1,2173 17 20,6941
38 119,38 27,19 1,2966 4 5,1864
39 122,52 27,41 1,3784 2 2,7568
40 125,66 27,63 1,4628 2 2,9256
Totale — — — 370 333,8658

abbastanza regolarmente con l'altezza
da terra e quindi, per avere una sua sti-
ma approssimativa, pud essere suffi-
ciente prelevare rotelle all'altezza di
circa 6 m: il valore ottenuto corrispon-
de abbastanza bene alla media ponde-
rata del tronco utilizzabile.

Se si desidera giungere direttamen-
te alla stima del peso con errori conte-
nuti entro il 3%, si pud ricorrere all’ab-
battimento e alla pesatura, nella misu-
ra dell’1% circa dell'intero popolamen-
to, di alberi modello, che offrono an-
che la possibilita di valutare la resa nei
vari assortimenti mercantili,

Per il solo clone «I 214», sono state co-
struite tavole locali a doppia entrata
(diametro/altezza) che danno diretta-
mente il peso fresco con sufficiente
precisione (Frison, 1980). La tavola ri-
portata in appendice 4 viene spesso ap-
plicata nella aree padane di maggior
diffusione del clone, con risultati sod-
disfacenti.

Bisogna perd tener presente che nel-
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Relazione tra diametro e altezza
di alberi di 12 anni di eta
effettiva (10 in pioppeto pia 2 in
vivaio) del clone «f 214
(h=12,0327 +57,0224d-45,1016 d?)

la stima delle piante di pioppo inter-
vengono anche elementi di valutazio-
ne qualitativi legati alla resa nei vari
assortimenti di legname ritraibili, rela-
tivi alle diverse destinazioni industriali
(sfogliatura, segheria, cartiera, pannel-
li, ecc.) ciascuno dei quali, ovviamen-
te, ha una propria quotazione di mer-
cato.

Si indicano di seguito i diametri e le
lunghezze degli assortimenti commer-
ciali pil in uso:

— tronchi da sfogliatura: diametro
minimo 25 em, lunghezza da 1,30 m a
2,60 m;

— tronchi da sega per tavolame: dia-
metro minimo 20 em, lunghezza 2,50
m (si tratta di materiale con qualche di-
fetto, non adatto per compensati, ma
utilizzabile per tayolame di un certo
pregio);

— tronchi da sega per imballi: diame-
tro minimo 12 e¢m, lunghezza 2,20 m;

— tronchi da cartiera: diametro mi-
nimo 10 ¢m, lunghezza 2,00 m;

— tronchi di scarto, cimali e rama-
glia, da pannelli ricostituiti: diametro
minimo 4 cm, lunghezza massima di
2,20 m.

La ripartizione del tronco nei vari as-
sortimenti & un’operazione molto im-
portante. Tenendo conto della regres-
sione dei diametri del fusto sull’altez-
za dal suolo (appendice A.5), la percen-
tuale dei vari assortimenti pud essere
stimata con una certa approssimazio-
ne in base al volume cormometrico to-
tale.

Essendo destinabili alla sfogliatura i
tronchi con diametro fino a 25 ecm in
punta, si pud notare, per esempio, co-
me tale misura mediamente venga rag-
giunta alla quota da terra di circa 5 m,
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Depezzamento dei tronchi in toppi

per i vart assortimenti

nelle piante con diametro a petto d'uo-
mo di 28 cm, 6 m in quelle di 30 cm,
8 m in quelle di 32 em, 10 m in quelle
di 34 em, 11 m in quelle di 36 cm e 12
m in quelle di 38 cm.

I volumi dei vari toppi del tronco
compresi fino a tali quote e le corri-
spondenti percentuali, calcolate sul to-
tale cormometrico, sono riportati in ap-
pendice (A.6 e A.7).

E chiaro che il volume ed il numero
dei toppi con le misure richieste per lo
sfogliato aumentano con il diametro a
petto d’'uomo delle piante. Si passa in-
fatti da appena circa 290 dm? per le
piante di 28 cm a quasi 1 m3 per quelle
di 38 cm. Rispetto al volume cormome-
trico totale tali quantita rappresenta-
no rispettivamente il 43 % nel primo ca-
so e ben 1'80% nel secondo. Con 1'au-

IVINFORMATORE AGRARIO 40/90

silio di queste tabelle, compilate per il
clone «I 2145, qualsiasi agricoltore, con
un po di pratica, puo arrivare a stima-
re con sufficiente precisione la resa in
volume del suo pioppeto nei vari assor-
timenti industriali.

Indicativamente le percentuali (sul
peso fresco) dei vari assortimenti che
in pratica possono ottenersi da piante
sane e mercantili coltivate in pioppe-
to, sono le seguenti:

Peso| Sfo- | Se- | Car- | Pan- | Totale
piante| glia- | gheria| tiera | nelli
tura

@ | @) | (%) | (%) | (%) | (%)

. 35 50 15 100
25 30 30 15 100
40 25 25 10 100
60 15 15 10 100

[+ Ra 00\ ]

Nella determinazione degli assorti-
menti e del loro valore & molto impor-
tante '’esame delle caratteristiche qua-
litative della produzione, che richiede
un insieme di cognizioni in campi di-
versi acquisibili soltanto con una vasta
esperienza.

In mancanza di norme ben definite
la qualitd sana e mercantile di piop-
pi atti a fornire, in particolare, una
certa frazione di materiale da sfoglia-
tura, & essenzialmente definita, per le
piante appartenenti ai cloni pitu dif-
fusi, dall’assenza di rami e dei relati-
vi monconi nella parte inferiore del fu-
sto fino a 5-6 m da terra; dall'assenza
di cicatrici visibili dei rami stessi si-
no ad un minimo di 2,60-2,70 metri da
terra; dall’assenza di rilevanti danni da
malattie corticali (Dothichiza popu-
lea, \macchie brune», ecc.), interessan-
ti il cilindro legnoso; dall’assenza, o
quasi, di cretti nei toppi sezionati, in-
dice generalmente della presenza di le-
gno di tensione; dalla modestissima
incidenza (non piu del 4-5% di piante
visibilmente colpite) di danni causati
da insetti xilofagi (Saperda maggiore,
Perdilegno, ecc.), o da gelo, nei primi
6-7 metri basali del fusto (Funaioli,
1987).

La presenza pitt o meno rilevante di
questi difetti, e di numerosi altri che
non & qui il caso di enumerare, deprez-
za notevolmente il legno e, oltre un
certo limite, lo declassa ad assorti-
menti di valore inferiore: il legno sner-
vosor, non sfogliabile, passa alla se-
gheria; il legno tarlato, non adatto per
segati, passa alla fabbricazione di pan-
nelli.

Le piante di filari isolati, o di ri-
pa, per quanto grosse e sane, non si
prestano alla sfogliatura contenendo di
solito parecchio le§no di tensione, che
ne preclude la destinazione piu reddi-
tizia.

Fatta la valutazione quantitativa de-
gli assortimenti e stimati i valori rela-
tivi sulla base dei prezzi rilevati in mer-
cati omogenei a quello sul quale si vuo-
le collocare il prodotto, per il calcolo
del valore unitario della massa legno-
sa «a pianta in piedi», il pioppicoltore
pud procedere come segue.

Supponendo che il pioppeto possa
dare il 50% di legno per la sfogliatu-
ra, il 20% da segheria, il 20% da car-
tiera e il 10% da pannelli, i cui valo-
ri siano rispettivamente di 15.000 li-
re/q, 10.000, 6.500 e 4.500 per resa
su camion in partenza dal campo, e che
per ’abbattimento ed il carico su ca-
mion sia prevista una spesa di 1.700
lire/q, per materiale con diametro mi-
nimo di 3,5 ¢m, si avra un valore me-
dio ponderato di 9.550 lire/q, come ri-
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sulta dal calcolo seguente:

Sfogliatura g 0,50 a L./q 15.000 L. 7.500
Segheria q 0,20 a L./g 10.000 L. 2.000
Cartiera q0,20al/qg 6500 L. 1.300
Pannelli q0,10al./q 4500 L. 450
g 1,00 L. 11.250
Abbattimento e carico (in dedu-
zione) L. 1.700
Prezzo di macchiato (a piante in
piedi) L. 9.500

Come é facile immaginare, il costo
dell’esbosco per unita di prodotto cre-
sce col diminuire delle dimensioni del-
le piante e con l'impraticabilitd del
terreno, che puo rendere necessario
asportare il materiale dal campo con
mezzi speciali e trasbordarlo poi sui
mezzi di trasporto definitivi. Il co-
siddetto «doppio carico»r mediamente
aggrava il costo dell’esbosco del 25%
circa.

Contrattazioni e modalitéa
di vendita del pioppeto

Le contrattazioni del legno di piop-
po avevano luogo, nel passato, nei
giorni di mercato, dove la pioppicoltu-
ra era sufficientemente sviluppata, co-
me nelle province di Piacenza, Parma,
Reggio Emilia, Bologna e Ferrara. Que-
sti mercati di contrattazione hanno
perso la loro importanza, dato che og-
gi le offerte sono fatte direttamente
dai produttori ai commercianti, agli ar-
tigiani e agli industriali, oppure trami-
te mediatori, che percepiscono gene-
ralmente 1'uno per cento da entrambi
i contraenti. Le tariffe di mediazione
variano, comunque, a secondo degli
«usi e consuetudini localiv.

Per quanto riguarda le quotazioni dei
singoli assortimenti, il pioppicoltore
pud consultare i bollettini dei prezzi del
legname di pioppo redatti dalle Came-
re di commercio industria artigianato
e agricoltura delle varie province tra-
mite le apposite commissioni.

D’altra parte, e fortunatamente, il
pioppo da luogo nelle nostre zone a
scambi commerciali assai frequenti e
diffusi, per cui non e difficile per il
pioppicoltore apprendere dal mercato,
mediante un minimo di interessamen-
to, notizie sui prezzi unitari correnti
per partite di materiale paragonabile a
quello che egli ha da trattare.

La vendita del pioppeto & conferma-
ta con la stesura di appositi contratti
e relativi capitolati, scambiati fra le
parti e firmati anche dal mediatore, nel
caso di sua presenza.

Determinato il valore del pioppeto e
preso contatto, con o senza l'aiuto di
un mediatore, con i possibili acquiren-
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ti, il pioppicoltore puo decidere in ba-
se alle offerte ricevute se vendere «a
forfait» oppure a peso.

Quando il pioppeto, ed & questo il ca-
so piul frequente, & venduto a forfait
(«in piedir: come e dove si trova), cioeé
con tutti gli oneri e le responsabilita,
concernenti il taglio, 1'allestimento,
’esbosco e il trasporto a carico e a ri-
schio dell’acquirente, e consuetudine
che il pagamento venga effettuato in
una sola rata, prima dell'abbattimento.

Anche con la vendita a peso di tutti
gli assortimenti mercantili ritraibili,
con lunghezze commerciali e diametri
in punta prestabiliti, tutte le spese di
abbattimento e trasporto sono a cari-
co del compratore. In questo caso pe-
ro il pagamento é effettuato con il ver-
samento di meta della somma (secon-
do stima prevenitiva) all'atto della sti-
pulazione del contratto ed il saldo a
meta dell’abbattimento del pioppeto,
in modo da garantire il venditore del-
'osservanza degli impegni presi.

Questa seconda forma, piii laboriosa
ma obiettivamente equa, € adottabile
quando manchi una ragionevole con-
cordanza di vedute fra le parti sull’en-
tita ponderale della partita e si dispon-
ga nei pressi del pioppeto di un’adatta
pesa a bilico per gli autocarri. Essa ri-
chiede inoltre, a scanso di equivoci e
contestazioni successive, la fissazione
di un prezzo medio unico per tutto il
materiale, nessuna parte esclusa, e la
pesatura di questo entro 3-4 giorni dal
taglio per evitare, specie nelle stagio-
ni calde, rilevanti cali per perdita di
umidita. A tala scopo, le piante abbat-
tute nel periodo vegetativo sono imme-

Estrazione delle ceppaie in
campo con cavaceppi

diatamente liberate da tutti i rami, al
fine di interrompere i processi di tra-
spirazione, e i tronchi tagliati devono
essere consegnati agli acquirenti, pos-
sibilmente in giornata.

Se il pioppicoltore possiede la neces-
saria competenza per dirigere le ope-
razioni di abbattimento e allestimento
e dispone della mano d'opera specia-
lizzata ed assicurata contro i rischi
d’infortunio, pud provvedere diretta-
mente alla vendita dei singoli assorti-
menti alle industrie di trasformazione
che utilizzano pioppo. In questo caso
& possibile ricavare anche il reale va-
lore dei cimali e delle ramaglie, cioé il
prodotto con diametro da 9 cm a 3 cm
in punta (con gli altri sistemi di vendi-
ta, la ramaglia & conteggiata solo par-
zialmente). Per il legname da sfoglia-
tura, occorre avere l'avvertenza di
vendere i tronchi (dalla base fino a
25/20 em di diametro in punta) non
prevedendo il cosiddetto «collaudor,
cioé la scelta dei tronchi migliori da
parte dell'industria acquirente, per
evitare il rischio di subire un declassa-
mento dell'intera partita di legname.
1l pioppicoltore deve accertarsi inoltre
che i tronchi siano sufficientemente
adatti per compensato (senza gravi di-
fetti, palesi od occulti, che impedisco-
no la sfogliatura). Non é corretto quin-
di pretendere di vendere un prodotto
mediocre al prezzo di quello buono, ma
non & neppure giusto consentire la
scelta (collaudo) del solo legname mi-
gliore per compensato a discapito del-
I’intera partita.

Con questo sistema di vendita il pa-
gamento viene effettuato dopo la pe-
satura e la consegna del prodotto, con
il versamento pero di una caparra con-
firmatoria (in genere corrispondente
ad un quarto del galore) e con paga-
menti rateali anche settimanali, in ba-
se al valore del legname consegnato.
Le cartiere pagano invece dopo la con-
segna e la verifica del prodotto in fab-
brica (Funaioli, 1987).

Quest'ultimo tipo di vendita dovreb-
be consentire un pit soddisfacente rea-
lizzo economico perché il pioppicolto-
re beneficia anche dei profitti dell'im-
presa commerciale di cui si assume tut-
ti i rischi, presuppone pero che egli ab-
bia una esatta, completa e aggiornata
conoscenza del prodotto e del prezzo
dei vari assortimenti mercantili.

La convenienza della vendita diret-
ta del legname alle diverse industrie
utilizzatrici, dipende dunque dalle ca-
pacita del pioppicoltore, ma anche dal
tipo di pioppo, dalle caratteritiche tec-
nologiche del legname, dalle variazio-
ni di peso temibili in rapporto all’epo-
ca dell’abbattimento e dalle condizio-
ni di pagamento.
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Secondo 1'uso corrente l'acquirente
provvede, senza specifico aggravio per
il venditore, alla distruzione, di solito
col fuoco, della ramaglia residua dal-
I’abbattimento. Piu difficilmente si as-
sume l'onere dell'asportazione delle
ceppaie, o della loro triturazione in po-
sto, se non in periodi di elevata doman-
da e di alti prezzi del legname.

E sempre consigliabile, tranne che
per le partite di esigua entita, stipula-
re per iscritto un patto di compraven-
dita, anche sotto forma di semplice let-
tera controfirmata e scambiata fra le

parti, patto che oltre alle condizioni di
prezzo, pagamento, ecc., preveda an-
che (Funaioli, 1987):

— la data entro cui I’esbosco e la pu-
lizia del terreno dovranno essere ulti-
mati e la penale per gli eventuali ritar-
di;

— l'impegno dell’acquirente a:

» assumersi ogni responsabilitd per
gli eventuali infortuni sul lavoro della
manodopera impiegata,

e risarcire per il loro effettivo am-
montare gli eventuali danni arrecati
ai beni di proprieta del venditore e di

terzi in conseguenza delle operazioni
di abbattimento e di trasporto del le-
gname;

¢ assumersi i rischi inerenti alla con-
servazione del pioppeto successiva-
mente alla definizione del contratto e,
in caso di vendita a peso, come gia det-
to, a ritirare entro 3-4 giorni dal taglio
tutto il legname ricavato.

Abbattimento del pioppeto

Questa operazione puo essere fatta
durante tutto I'anno ma avviene piu

metrica (in m3)

A.1 - Goro (Ferrara): tavola dendrometrica del fusto e dei rami svettati a cm 10 in funzione del diametro e dell’altezza dendro-

Diame- | Circonte- Altezza dendrometrica in m
tro renza

M o 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29
18 | 5655 | 02056 | 02159 | 02263 | 0,2366 | 0,2470
19 | 5969 | 02208 | 02413 | 02529 | 02645 | 0,2761
20 | 6283 | 02554 | 02682 | 02811 | 02939 | 0,3068
21 6597 | 02823 | 02965 | 03108 | 03250 | 0,3392 | 0,3534
22 | 6912 | 083107 | 03263 | 03420 | 03576 | 03733 | 0,3889
23 | 72126 03576 | 03747 | 03919 | 04090 | 04262 | 04434
24 | 7540 03003 | 04090 | 04277 | 04465 | 04652 | 04879
25 | 7854 04245 | 04445 | 04652 | 04856 | 05060 | 0,5264
26 | 81,68 04823 | 05043 | 05264 | 05485 | 05706 | 05927
27 | 8482 05212 | 05451 | 05689 | 05928 | 06167 | 0,6406
28 | 87,9 05617 | 05874 | 06131 | 06389 | 06646 | 06903
29 | o111 06038 | 06314 | 06590 | 06867 | 07144 | 07420 | 0,7697
30 | 9425 06474 | 06770 | 07067 | 07363 | 07660 | 07956 | 0,8253
31 97,39 07243 | 07560 | 07877 | 08190 | 08512 | 08829 | 09147
32 | 100,53 07732 | 08070 | 08409 | 08748 | 09068 | 09425 | 0,9764
33 | 103,67 08237 | 08598 | 0,8958 | 09319 | 09680 | 10041 | 1,0402
34 | 106,81 0.8750 | 00142 | 09526 | 09910 | 1,0294 | 10677 | 1,1061
35 | 109,96 09207 | 09704 | 10111 | 1,0519 | 10926 | 1,133 | 1,1741
3 | 113,10 09852 | 10283 | 10715 | 1,1147 | 11578 | 12010 | 1,2442
37 | 116.24 1.0423 | 10880 | 11336 | 11793 | 12250 | 12707 | 13164
38 | 119,38 11011 | 11494 | 11976 | 12458 | 12941 | 13423 | 1,3906
3 | 122552 11616 | 12125 | 12633 | 1.3142 | 13651 | 14160 | 14670
40 | 125,66 12237 | 12778 | 13300 | 13845 | 14381 | 14918 | 15454

dell’altezza dendrometrica (in m3)

A.2 - Torricella del Pizzo (Cremona): tavola dendrometrica del fusto e dei rami svettati a cm 10 in funzione del diametro e

Diame- | Circonfe- Altezza dendrometrica in m
tro renza

e Lo 21 22 23 24 25 26 27 28 29
18 56,55 0,2040 0,2167 0,2294 0,2424 0,2554
19 5069 | 02269 | 02410 | 02552 | 02696 | 0,2841
20 62,83 0,2511 0,2666 0,2823 0,2982 0,3143
21 65,97 0,2764 0,2935 0,3108 0,3283 0,3480 0,3638
22 6012 | 03020 | 03216 | 0,3406 | 03598 | 03791 | 0,3987
23 72,26 03511 | 08718 | 03927 | 04138 | 04351 | 0,4567
24 75,40 0.3817 | 04042 | 04270 | 04500 | 04732 | 0,4968
25 78,54 04137 | 04381 | 04627 | 04876 | 05128 | 0,5382
26 81,68 04732 | 04999 | 05268 | 0,5539 | 0,5813 | 0,6090
27 84,82 05087 | 05384 | 05674 | 0,5067 | 06262 | 0,6560
28 87,96 05476 | 05784 | 06095 | 06409 | 06727 | 07047
29 91,11 0,5867 0,6198 0,6531 0,6868 0,7208 0,7551 0,7897
30 94,25 06272 | 06625 | 06982 | 07342 | 07705 | 08072 | 0,8442
31 97,39 07067 | 07447 | 07831 | 08219 | 0,8610 | 0,9005 | 09402
32 | 100,53 07523 | 07928 | 08837 | 08749 | 0,9165 | 09585 | 1,000
33 | 108,67 07993 | 08423 | 08857 | 09206 | 0,9738 | 1,0184 | 10634
34 | 106,81 08477 | 08933 | 09393 | 09858 | 1,0827 | 1,0800 | 1,1277
35 109,96 0,8974 0,9457 0,9845 1,0437 1,0934 1,1435 1,1940
3% | 11310 09486 | 09997 | 10512 | 1,1032 | 1,1567 | 1,2087 | 1,2621
37 | 11624 10012 | 10851 | 11005 | 11644 | 12198 | 12757 | 1,3320
38 | 119,38 10552 | 11120 | 11698 | 1,2272 | 1,2855 | 1,3444 | 1,4038
3 | 12252 11105 | 14708 | 12308 | 1,2015 | 1,3530 | 14150 | 1,4775
a0 | 12566 11673 | 12301 | 12935 | 1,3576 | 14221 | 14873 | 1,5530
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A.3 - Porto mantovano (Mantova): tavola dendrometrica del fusto e dai rami svettati a em 10 in funzione del diametro e dell’al-

tezza dendromatrica (in m?)

Diame- | Circonle-
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A Tavels par la stima direlta del peso (in quinlal) & ganle maturs dal dane -1 214- in mmmammauﬂwmmmt

Ciame- | Circonfe Aliezza commometrica (bl in m
o reTza
B 7 B 8 10 1 1 1 14 15 1 1 1 1 20 i
":,:"m":;“ mh",,‘:“ 2 a & ? B 8 pifl 22 | 23 | ¢ | = | 28 | &
12 377 | 049 | DB | D58
13 408 058 | 03 | OBR | OT7A
14 44.0 0DET | D73 | DTS | DE4 | DEE
16 a72 | 077 | 0Ba | 090 | 098 | 102 | 108
18 503 0ET | DSBS | 102 | 108 1.16 1.23 129 | 138
i 3 028 | 107 | 115 123 . 1.8 145 | 1,52 | 1,58 | 1,65 1.7 1,77
18 SE. 120 | 128 | 138 | 147 | 155 | 163 | 170 | 1,77 | 1B4 | 19| 188| 204
b sa7 144 1,54 1,83 1,72 | 1,89 1,88 | 107 | 2,06 213 | 23 2T
0 EZA 158 | 170 | 181 | 180 | 200 | 208 | 248 | 227 | 235| 243| 2m1| ame
b4 | 6.0 .76 | 187 | 188 | 210 | 2230 | 230 | 240 | 2,50 258 26| 77| 208
22 a1 205 | 218 | 230 | 242 | 253 | 263 | 274 25s| 284 3ps| 313 aza
3 T2 204 | 28 | 261 | 284 | 2T | 288 | 289 310 321 31 342 | 352
24 754 244 | 259 | 27 | 287 | 300 313 | 3,35 337 a4a| & a72| 3a\|3| a
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frequentemente da settembre a mar-
zo e in particolare durante il riposo ve-
getativo, periodo nel quale si hanno le
migliori condizioni di lavorazione del
prodotto.

Sono generalmente squadre di ope-
rai forestali, variamente organizzati,
che eseguono 'abbattimento, la depez-
zatura e il carico percependo un com-
penso di 1.800-2.000 lire per ogni quin-
tale di legname utilizzato. Tale com-
penso & pagato dall'industria o dal
commerciante se il pioppeto & vendu-
to in piedi, o direttamente dal pioppi-
coltore nel caso che egli provveda alla
vendita dei singoli assortimenti alle va-
rie industrie.

L’abbattimento si effettua con la mo-
tosega, tagliando gli alberi al piede, do-
po averli scalzati col badile. La srama-
tura viene eseguita con l'accetta peri
rami meno sviluppati e con la motose-
ga per i rami pil grossi. La depezzatu-
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Trasporto delle ceppaie, estratte con cavaceppi,

#
/

nelle fabbriche per la produzione di pannelli riscostituiti

ra del fusto in toppi di varie lunghez-
ze prestabilite viene fatta in accordo
con la ditta acquirente, che, soprattut-

to se il prodotto deve essere sfogliato, |

provvede, tramite un esperto collauda-
tore di legname, alla segnatura con ra-
schietto ed eventuale marcatura, con
martello forestale, dei tronchi da ridur-
re in toppi.

In seguito i toppi vengono accatastati
disponendoli in andane, con la forma-
zione di regolari mucchi, secondo i sin-
goli assortimenti; le andane debbono
essere sufficientemente distanziate per
lasciare il passaggio libero agli autocar-
ri singoli e ai rimorchi per il carico.

I tronchi vengono poi caricati sugli
autocarri, a mezzo di appositi solleva-
tori, e trasportati in fabbrica.

E consigliabile dare la precedenza ai
tronchi di maggiore valore, da utilizza-
re per compensato e segheria, e succes-
sivamente ai tronchi per cartiera e ci-
mali, ramaglie e cortame per truciolari.

Le ultime operazioni consistono nel-
I'estirpazione delle ceppaie e nell'ac-
catastamento delle ramaglie minute di
scarto.

Le ceppaie conviene estrarle con il
levaceppi e allontanarle dal terreno,
piuttosto che frantumarle in loco con
il tritaceppi, per evitare che sui resi-
dui vegetali si sviluppino funghi dan-
nosi all’apparato radicale delle susse-
guenti piantagioni. E possibile anche
pulire meccanicamente le ceppaie che
possono cosi trovare utilizzazione nel-
le fabbriche di pannelli. La ramaglia
di scarto viene invece bruciata sul
campo.

Considerazioni conclusive

La pioppicoltura italiana é caratteriz-
zata da produzioni variabili nel tempo,
con notevoli squilibri tra domanda e of-
ferta che si ripetono periodicamente
influendo, a loro volta sia sugli im-
pianti che sugli abbattimenti. Cio de-
riva dal fatto che la produzione & so-
stenuta da una moltitudine di imprese
(quasi 52.000) le quali in gran parte in-
vestono superfici inferiori al minimo
indispensabile (10 ettari) per attuare
forme di assestamento volte a mante-
nere costante la produzione e quindi
I'offerta.

L’estrema disaggregazione del siste-
ma produttivo nazionale diminuisce
inoltre il potere contrattuale dei singoli
pioppicoltori nella #issazione dei prez-
zi a tutto vantaggio degli acquirenti,
siano essi commercianti o diretti utiliz-
zatori.

Questi aspetti negativi che caratte-
rizzano il sistema dell’offerta potreb-
bero essere superati se esistessero delle
strutture organizzative comprendenti
diverse aziende, ad esempio di natura
consortile, cui venisse demandato il
compito di pianificare la produzione e
commercializzare il prodotto.

A questo primo passo fondamentale
per ottenere una maggiore stabilita del
mercato, ne potrebbero seguire altri fi-
nalizzati alla creazione di un vero e
proprio processo di integrazione verti-
cale tra i produttori e gli utilizzatori.
Conoscendo cioe le reali esigenze qua-
litative e quantitative della domanda
le associazioni di produttori potrebbe-
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del diametro a m 1,30

A.5 - Regressione del diametro del tronco (in cm) sull’altezza dal suolo in funzione

Altezlza Diametro a m 1,30 dal suolo in cm
suolo
(m) 28 (89) * 30 (94) * 32 (100) * | 34 (107) * | 36 (113) * | 38 (119) *
0,5 29,64 31,02 33,42 35,84 37,58 39,82
1.5 27,80 29,22 31,38 33,64 35,21 37,50
2,5 26,82 38,30 30,51 32,44 33,938 36,10
3,5 26,14 7 26,95 31,48 32,94 35,04
45 25,40 26,51 28,59 30,55 3,7 33,70
5,5 24,68 25,62 27,81 29,59 30,61 31,50
6,5 23,83 24,59 27,26 28,54 29,48 31,30
7.5 22,81 23,83 25,72 27,60 28,96 30,75
8.5 21,90 23,13 24,66 26,49 27,49 29,20
9,5 20,87 22,16 24,06 25,41 26,48 28,10
10,5 20,04 20,95 22,70 24,16 25,16 26,79
11,5 18,73 20,05 21,64 22,83 23,68 25,21
12,5 17,86 18,75 20,03 21,28 22,17 23,60
13,5 15,70 17,78 18,99 20,08 21,56 22,95
14,5 14,90 15,76 17,31 17,87 19,61 20,90
15,5 13,24 14,05 15,47 16,55 18,36 19,60
16,5 12,53 13,62 14,27 14,85 15,47 16,50
175 10,97 11,23 13,34 13,44 14,21 14,99
18,5 9,86 10,97 10,66 11,76 12,78 13,56
19,5 8,56 8,95 9,82 10,06 11,96 12,68
20,5 7.55 9,30 10,02 10,68
21,5 8,00 8,60 9,12
22.5 7.15 7.50

* Circonferenza corrispondente.

diametro in punta)

A.6 - Volume cumulativo del tronco (in dm?) per toppi di un metro di lunghezza
in funzione del diametro a m 1,30 dal suolo (volume cormometrico fino a 7 cm di

Lunghezza Diametro a m 1,30 dal suolo in cm
del tronco
(m) 28(89) * | 30(94)* | 32(100) * | 34 (107) * | 36 (113) * | 38 (119) *
1 68,99 75,57 87,72 100,88 110,92 124,53
2 129,69 142,63 165,05 189,76 208,29 234,98
3 186,19 205,53 238,16 272,41 298,71 337,33
4 239,85 264,19 307,21 350,24 383,93 433,76
= 290,52 319,39 371,41 423,54 462,90 522,96
6 338,36 370,94 432,15 492,31 536,49 605,92
7 382,96 418,43 490,51 556,28 604,75 82,
8 423,83 463,03 542,47 616,11 670,62 757,13
9 461,50 505,05 590,23 671,23 729,97 824,09
10 495,71 543,62 635,70 721,94 785,04 886,11
11 527,25 578,09 676,17 767,78 834,76 942 48
12 554,80 609,66 712,95 808,72 878,80 992,39
13 579,85 637,27 744,46 844,28 917,40 1,036,14
14 599,21 662,10 772,78 875,95 953,91 1.077,50
15 616,65 681,61 796,31 901,03 984,11 1.111,81
16 630,42 697,12 815,11 922 54 1.010,59 1.141,98
17 642,75 711,68 831,10 940,10 1.029,38 1.163,36
18 652,20 721,59 845,08 954,28 1.045,24 1.181,01
19 659,83 726,35 854,00 965,15 1.058,07 1.195,45
20 665,59 732,64 861,58 973,09 1.069,30 1.208,08
21 866,05 979,89 1,077.27 1,217,04
22 984,91 1.083,08 1.2283,57
23 1.087,09 1.227,99

* Circonferenza corrispondente.

A.7 - Volume cumulativo del tronco (in dm3) per toppi di un metro di lunghezza
espresso in percento del volume cormometrico (fino a 7 cm di diametro in punta)

Lunghezza Diametro a m 1,30 dal suolo in cm
del tronco
(m) 28 (89) * | 30 (94) * | 32 (100) * | 34 (107) * | 36 (113) * | 38 (119) *
1 10,37 10,31 10,13 10,24 10,20 10,14
2 19,48 19,47 19,0 19,27 19,16 19,14
3 27,97 28,05 27,50 27,66 27,48 27,47
4 36,04 36,06 35,47 35,56 35,32 35,32
5 43,95 43,59 42,89 43,00 42,58 42,59
6 50, 50,63 49,90 49,99 49,35 49,34
7 57,54 ST, 14 56,64 56,48 55,63 55,61
8 63,68 63,20 62,64 62,55 61,69 61,66
9 69,34 68,94 68,15 68,15 67,15 67,10
10 74,48 74,20 73,40 73,30 72,21 72,15
11 79,21 78,91 78,08 77,95 76,79 76,75
12 83,35 83,21 83,32 82,11 80,84 80,81
13 87,12 86,98 85,96 85,72 84,39 84,38
14 90,03 90,3 89,23 88,93 87,75 87,75
ife! 982,65 93,03 91,95 91,48 90,53 90,54

* Conferenza corrispondente.
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ro anche giungere a definire dei veri
e propri programmi produttivi a livel-
lo delle singole aziende e adeguare 1'of-
ferta alle richieste del mercato.

A seconda delle quotazioni di merca-
to gli agricoltori possono avere conve-
nienza ad anticipare o, viceversa, a ri-
tardare la vendita, per cogliere le con-
dizioni economicamente pitt vantaggio-
se. E noto perd che, in pratica, il mar-
gine di attesa per un pioppeto maturo,
di densita media (300 piante/ha), non
supera 1-2 anni, essendo il rischio di
danni per cause parassitarie e meteo-
riche rapidamente crescente con la se-
nescenza delle piante.

In queste condizioni la vendita del
bosco diventa un’operazione impegna-
tiva nella quale il pioppicoltore deve
usare tutta la sua abilita e tutte le sue
conoscenze tecniche e commerciali. [
piccoli operatori, che generalmente si
trovano a maggior disagio, dovrebbe-
ro ricorrere pit frequentemente al-
'aiuto di esperti in grado di stimare,
rapidamente e con sufficiente appros-
simazione, il reale valore del pioppeto
e di fornire utili consigli sulle modali-
ta di vendita.

Un miglioramento della trasparenza
nella compravendita, che agevolereb-
be sia i produttori (grandi e piccoli) che
gli utilizzatori, potrebbe essere facil-
mente conseguito con l'introduzione
della vendita del pioppeto a volume.
Cio avviene gia in ambito forestale, es-
sendo la stima del volume molto pii
precisa di quella del peso che, quando
eseguita in via indiretta, comporta an-
che la valutazione della massa volumi-
ca, a sua volta affetta da errori.

D'altra parte, anche la determinazio-
ne diretta del peso presenta difficolta
di ordine pratico in quanto, per esigen-
ze mercantili oltre che tecnologiche,
essa deve esseréeffettuata quanto pil
possibile immediatamente dopo il ta-
glio. Questo fatto & spesso causa di di-
scussioni tra venditori ed acquirenti.

L’adozione del metodi di vendita a
volume dovrebbe essere favorevol-
mente accolta da entrambe le parti
contraenti se si considera che, in que-
sti ultimi tempi, si & andata afferman-
do sempre piil I'abitudine di vendere
le piante «in piedi» ad acquirenti che si
avvalgono in maniera continuativa di
squadre di boscaioli specializzati per
I'abbattimento e che si curano anche
dell’esbosco e della migliore commer-
cializzazione dei diversi assortimenti ri-
traibili dal pioppeto.

Giuseppe Frison
Marco Borelli
Istituto di sperimentazione per la pioppicoltura

Casale Monferrato (Alessandria)
Societd agricola e forestale - Gruppo E.N.C.C,
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